
Les dix principes de base 
pour devenir Diamant

Voici les principes fondamentaux pour devenir Diamant. Faites ces choses
sans cesse, et encore et encore pendant plusieurs années et vous parvien-
drez à être à la fois un Diamant et à améliorer votre parcours constamment.
Si jamais vous vous égarez, revenez à ces principes fondamentaux.

1. Prospectez/Sponsorisez/Recrutez = Intégrez de nouvelles personnes
à votre réussite. Travaillez toujours à prospecter, à accompagner et à
permettre aux gens de s’investir avec joie dans vos opportunités.

2. Utilisez les produits que vous vendez = Devenez vous-même votre
meilleur client. Évacuez tous les autres produits concurrentiels. Quand
les gens viennent chez vous, qu’ils découvrent que vous utilisez vos
propres produits.

3. Répandez vos produits = Personne ne pourra être payé tant que les
produits ne bougeront pas.

4. Enseignez aux autres à faire de même = Reproduisez vos efforts.
5. Pour votre croissance personnelle et votre développement = Soyez

toujours un étudiant.
6. Développez vos compétences de leadership = Faites ce que vous

voulez que les autres fassent.
7. Développez vos techniques de présentation = Pratiquez, exercez

et répétez soigneusement vos présentations.
8. Développez votre plan de compensation = En ce qui concerne votre

plan, concentrez-vous toujours sur le prochain barreau de votre échel-
le. Ne stagnez pas et ne soyez pas satisfait tant que vous ne serez pas
devenu Diamant. 

9. Encouragez vos leaders et permettez-leur d’avoir du succès =
Vous voulez avoir de nombreux leaders. Investissez de votre temps en
les aidant à réussir tout en développant votre propre réussite.

10.Profitez de l’aventure = Ce n’est pas seulement de l’argent que vous
ferez ; c’est une nouvelle personne que vous deviendrez tout au long
du chemin.
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